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ГРУППА КОМПАНИЙ



ГРУППА КОМПАНИЙ

Дробные заказы

Увеличение частоты поставок 

Увеличение минимального заказа

Ассортимент без изменений

Снижение глубины остатков

Купуй українське

Валютные колебания -> ажиотажные 

закупки

Ажиотажные закупки -> залежалый 

товар по высокой цене

Динамичное изменение цен



ГРУППА КОМПАНИЙ

Отход от классической системы 

скидок

Индивидуальное пономенклатурное

поклиентное ценообразование

Значительное колебание цен на рынке 

«Нет ножек – нет конфеток»

Строгость к первичной документации

Слово к делу

Снижение отсрочки

Как всегда дополнительная отсрочка 

на лето

Приоритет на предоплату



ГРУППА КОМПАНИЙ

Усиление контроля качества от 

поставщика

На пути к GDP

Репутация дороже

Срочный заказ

Отгрузка под требования

Выполнение «хотелок»

Округление под заводскую упаковку

Дальше едем – реже будем

Тщательный разбор рекламаций



ГРУППА КОМПАНИЙ

Быстро

Качественно

Дешево

Глубина остатка – дальнейшая 

оптимизация

Уход товарных позиций с рынка

Купуй українське

Финансовые риски – особый акцент

Персональные цены – дальнейшее 

развитие
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Благодарю за внимание!


