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Как аптеки исследуют цены в 

конкурентном окружении? 

«Ручной»(обзвон, 

контрольная закупка) 

 

«Электронный» (Интернет-

сайты Geoapteka, Tabletki и 

и т.п.) 

 



"Ручной" метод VS "Электронный". 

Что в них общего? 

 Недостатки: 

• Значительные затраты времени 
на анализ 

• Не высокая надёжность данных 

• Ограничения по исследуемому 
ассортименту и конкурентам 



 Актуальные цены и остатки в 

конкурентной среде, по каждой 

аптеке, по каждому SKU 

 Быстрым и доступным (здесь и 

сейчас) 

 Удобным для использования 

 Информативным (текущая 

ситуация, история и тренды) 

А чего бы хотелось? Каким должен 

быть результат анализа цен? 
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А что есть сейчас? Какие 

инструменты отвечают нашим 

«хотелкам» и доступны для анализа? 



BI Аптека. География исследования: 

исследуемые Аптеки 

наша аптека 

 Свыше 4000 

исследуемых 

аптек 

 Все 

контроллируемые 

регионы Украины 

 Еженедельный 

разрез. История. 



BI Аптека. Как это работает: 

Выбор аптеки 

отклонение цены 

наши конкуренты 

дефектура 

ассортимент 

аптека 

наши цены 



наши цены оптимальные цены 
отклонение цены 

покрытие 

потенциальная 

прибыль 

BI Аптека. Как это 

использовать? 



BI Аптека. Как это использовать 

наиболее оптимальным образом? 

 Выгрузка рекомендаций на 

основании которой 

формируются документы 

переоценки 

Программное 
обеспечение 

аптеки 



BI Аптека. План развития: 

 Рекомендации по 

ценообразованию с учетом: 

• Реальных остатков (2015) 

• Дефектуры поставщиков 

(2015) 

• ЦРГ (2015) 

 Увеличение дискретности до 

ежедневного мониторинга 

конкурентных цен (2016) 

 

 


